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Bezpieczny i efektywny, o dobrej kondycji

ekonomiczno-finansowej

faufanie klientéw, sprawne zarzadzanie,
profesjonalna kadra to giéwne czynniki sukcesu
lednego z najwiekszych bankéw spétdzielczych
w kraju - méwi Aleksander Mikotajczak, prezes
Zarzadu Banku Spoétdzielczego w Brodnicy
w rozmowie z Janem Oleksym.

Bank Spétdzielczy w Brodnicy
to marka coraz bardziej rozpo-
znawalna narynku finansowym.

Rzeczywiscie, stajemy sig
znaczacym i rozpoznawalnym,
nie tylko w sektorze bankowym,
uczestnikiem finansowania na
rynku. Nieraz spotykam sie ze
zdziwieniem, jak stosunkowo
niewielka instytucja finansowa
jaka jest bank spotdzielczy moze
by¢ liderem nie tylko na poziomie
lokalnym, ale takze na poziomie
wojewddztwa, a nawet catego
kraju. Nam sie to udaje dzieki
elastycznosci, aktywnosci oraz
ukierunkowaniu na specjalizacje,
w naszym przypadku w obstudze
sektora agro. Cieszy nas, ze
nasza dziatalnos¢ jest zauwazana
i doceniana. W ubiegtym
roku w Rankingu Bankéw
.Miesiecznika Finansowego
BANK" zostaliSmy uznani za
drugi najbardziej efektywny Bank
wsrdd najwiekszych instytucji
finansowych w kraju o sumie
bilansowej przekraczajacej 1,5 mid
zt. Zajelismy rowniez II miejsce
w 31. edycji Konkursu ,Gazety
Bankowej” w kategorii ,Najlepszy
Bank Spotdzielczy”. Na tle innych
bankow wyroznilismy sie wysokim
wspodtczynnikiem udziatu klientow
mobile i online, a takze poziomem
zaufania klientow do Banku.

Specjalizujecie sie
w obstudze agro?

Juz wiele lat temu podjelismy
decyzje, aby nie odchodzi¢
od naszego historycznie
uwarunkowanego podstawowego
biznesu, jakim jest szeroko
rozumiany agrobiznes. Jego
finansowanie to trudna formuta,
a moéwig to z perspektywy 34 lat
przepracowanych w bankowosci.
Dostrzegamy, ze finansowanie
tej gatezi gospodarki klasycznymi

produktami bankowymi, tzw.
kredytami komercyjnymi nie
do korca jest rozwigzaniem
sprzyjajacym jej rozwojowi.
S3 to produkty zbyt drogie,
czesto niedostosowane
do kierunku produkcji.My
oceniamy rzeczywistg sytuacje
finansowa tej grupy klientow
i dopasowujemy finansowanie do
realnych przeptywow zwigzanych
z dziatalnoscia rolnicza. Mamy
swiadomosc, ze ten sektor
nie jest i nie bedzie klasyczna
gospodarka wolnorynkowa. Bez
dotacji na poziomie europejskim
czy krajowym trudno mowi¢
o bezpieczenistwie zywnosciowym
kraju. Banki, takie jak nasz, s3
posrednikami finansowania przez
panstwo, komisje europejska,
dostarczajac mozliwie najtariszego
kapitatu na wies.

W logo banku widnieje
stylizowany klos, ale waszymi
klientami s3 nie tylko rolnicy?

Rolnictwo to wazny element
naszego biznesu, ale obstugujemy
tez mate i $rednie przedsiebiorstwa
z roznych branz czy jednostki
samorzadu terytorialnego. Mamy
réwniez szerokg oferte skierowang
do klientow indywidulanych,
w tym nowoczesne rozwigzania
w obszarze bankowosci
elektronicznej i mobilnej. Nie
zapominamy tez o mtodziezy - do
nich kierujemy specjalna oferte na
preferencyjnych warunkach.

Dziatacie lokalnie, czy
wychodzicie poza region?

Jestesmy bankiem, ktory za zgoda
Komisji Nadzoru Finansowego
ma mozliwos¢ prowadzenia
samodzielnej dziatalnosci na
terenie catego kraju wobec
czego sami kierujemy i w catosci
odpowiadamy za swoj3 wizje

i rozwdj. Dziatalnos¢ operacyjna
prowadzimy poprzez sie¢ 35
placowek i dwoch centrow
biznesowych zlokalizowanych na
terenie czterech wojewodztw:
kujawsko-pomorskiego,
warminsko-mazurskiego,
pomorskiego oraz mazowieckiego.

Wspieracie lokalna dziatalno$¢?

Jestesmy instytucja wspierajaca lo-
kalna dziatalno$¢, a takze angazu-

Tak jestesmy swiadomi roli,
jaka odgrywamy w lokalnych
srodowiskach. Bardzo zalezy
nam na rozwoju gospodarczym
matych ojczyzn i efektywnym
wykorzystaniu srodkéw naszych
deponentow w rozwoju
gospodarki.

Istawia wyzwania...

Naszym wyzwaniem jest by¢
bankiem konkurencyjnym. By
utrzymac nasza silng pozycje
kapitatowa musimy ciagle sie
rozwija¢, zdobywac nowe rynki.
To jedno z zadan, ktdre sobie
rokrocznie stawiamy w planach
ekonomiczno-finansowych oraz
strategii. Aktualnie stoimy przed
duzym wyzwaniem, jakim jest
postep technologiczny, ale w naszej
polityce nadal silng strong jest
bankowosc¢ relacyjna. Stawiamy
na kontakty miedzyludzkie, nasi

doradcy sg partnerami do rozmow.
Specyfika lokalnych bankéow
spotdzielczych polega na tym, ze
jestesmy blizej ludzi. Finansujemy
nie firmy, lecz ludzi.

Z optymizmem patrzy pan na
2024 rok?

Wielka niewiadomg jest to
wszystko, co sie dzieje poza
nami i jest od nas niezalezne,
natomiast na to, na co mamy
wptyw patrzymy optymistycznie.
Strategie biznesowe przyjete
w naszym banku sprawdzaja sie.
Zwiekszamy udziat w rynku, sume
bilansowa, nadwyzke finansowa,
umacniamy swoja pozycje i to jest
pozytywne. Z duzo wigkszg troska
patrzymy natomiast na wszystkie
czynniki zewnetrzne, ktore moga
mie¢ kolosalny wptyw na nasze
zycie, na przysztosc naszych dzieci
iwnukéw.

jaca sie w lokalne
inicjatywy gospo-
darcze, spoteczne
i zycie kulturalne
regionu. To ele-
ment misji bankéw
spotdzielczych.
Nasz bank stuzy
pomoca finanso-
wa wielu organi-
zacjom i osobom
prywatnym, wspo-
maga finansowo
dziatania spotecz-
ne oraz wiacza sie
w dziatania eduka-
cyjne dzieci i mto-
dziezy w ramach
prowadzonych lek-
cji przedsigbiorczo-
Sci. kaczac tradycje
Z nowoczesnoscia
jestesmy placdwka
Swiadczacg ustu-
gi dla klientow, ce-
nigcych sobie rze-
telnos¢, stabilnosc
i zaufanie. Syste-
matycznie dazy-
my do tego, by by¢
bankiem, w ktorym
klient czuje sie do-
brze, gdzie spotyka
zyczliwg, fachowa
obstuge.

To daje wam
przewage.
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